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ERFOLGREICHES
KUPPELTREFFEN 2025

NORDWEST-Kuppeltreffen vernetzt
intensiv und erfolgreich Fachhandler
und Lieferanten

Dortmund, 27.06.2025 - NORDWEST hat nach der erfolgreichen Event-
Premiere vor zwei Jahren jetzt erneut vom 24. bis 27. Juni 2025 Lieferanten-
und Fachhandelspartner im Rahmen einer herausragenden
Netzwerkveranstaltung miteinander verkuppelt. Im Mittelpunkt des
Kuppeltreffens steht das Ziel, den Fachaustausch zwischen Expert*innen auf
Hersteller- und Fachhandlerseite zu fordern, Infos zu Neuheiten und Trends
auszutauschen sowie neue Kontakte zu kniipfen und bestehende zu
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vertiefen. Das Verbundunternehmen freut sich, als Gastgeber auf ein rundum
sehr gelungenes viertagiges Branchenevent am Dortmunder Firmensitz
zuriickblicken zu konnen - mit insgesamt rund 1.100 Gasten. Erstmalig hat
neben dem Kuppeltreffen Handwerk & Industrie auch das Kuppeltreffen Bau
stattgefunden. Die Resonanz war durchweg positiv!

Vom 24. bis 27. Juni 2025 bot NORDWEST den Teilnehmenden des exklusiven
Branchenevents die ideale Plattform zum Austausch tber Innovationen,
Marktanforderungen und neue Losungen. Um den vielfaltigen Interessen
gerecht zu werden, wurden an den Veranstaltungstagen thematische
Schwerpunkte in Bezug auf die Warengruppen und Branchen gesetzt. Am 25.
Juni standen Arbeitsschutz, SchweiBtechnik und Technischer Handel im
Fokus, am 26. Juni ging es um Betriebseinrichtung, Elektrowerkzeuge,
Handwerkzeuge, Oberflachentechnik und Prazisionswerkzeuge. Den Abschluss
machte der Geschaftsbereich Bau am 27. Juni mit Baugeraten, Baubeschlagen,
Sicherheitstechnik und Verbindungstechnik.

Die Gaste erwartete an jedem Vorabend eine gemeinsame, stimmungsvolle
Abendveranstaltung mit Live-Musik im einzigartigen Ambiente des
Kuppelzeltes am Standort der NORDWEST-Firmenzentrale in Dortmund.
Parallel zum Kuppeltreffen fanden an den Vortagen zudem die Tagungen der
Leistungsgemeinschaften Aktivkreis SchweiBen, INTECH, KOMPASS, LG
Betriebseinrichtung, LG Prazision, TEC-AS und KBS statt. Um einen intensiven
Austausch zu fordern und die Zeit optimal zu nutzten, haben die
Fachhandelspartner im Vorfeld Uber ein digitales Kalender-Tool Gesprachsslots
an den Infostanden der Lieferanten gebucht. Teilnehmende, die mehr
Gesprache mit Lieferanten fuhrten, hatten hohere Chancen auf attraktive
Preise beim Kuppelgewinnspiel.

Fir weitere Impulse sorgte der inspirierende Keynote-Speaker Benedikt Bohm,
der neben seinem Managerposten Extremskibergsteiger ist und in seinen
Beitragen immer wieder gekonnt die Brlicke zwischen der extremen Bergwelt
und der Geschaftswelt schlug.

NORDWEST-Vorstand Michael Rolf resimierte: ,Wie schon vor zwei Jahren
haben wir eine hohe Resonanz und sehr positives Feedback verzeichnet, mit
der Erweiterung um das Kuppeltreffen Bau sogar noch mehr. Es hat sich nach
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der Premiere im Jahr 2023 herumgesprochen, wie gut und sinnvoll die erste
Veranstaltung war, das hat eine Vielzahl von Herstellern animiert, sich ebenfalls
anzumelden. Die Stimmung ist hervorragend, alle sind hochmotiviert und es
werden viele erfolgsversprechende Gesprache geflihrt. Die Grundidee des
Kuppeltreffensist es, neue Lieferanten mit neuen Kunden zusammen zu
bringen und Neugeschaft zu generieren. Das ist NORDWEST und unseren
groBartigen Gasten auch dieses Mal wieder erstklassig gelungen.”

Nach dem sehr positiven Feedback der Teilnehmenden, freut sich NORDWEST
schon jetzt auf die Fortsetzung dieses Erfolgsformates im Jahr 2027!

Christian Niedermeier, Norres Schlauchtechnik GmbH:

Wir hatten tatsachlich sehr, sehr viele Moglichkeiten, alte Kontakte zu pflegen
und auch neue Kontakte und Kunden kennenzulernen. Das ist alles
hochprofessionell aufgezogen, auch mit dem sehr guten Terminmanagement,
das NORDWEST zur Verfligung gestellt hat. Von daher freuen wir uns und die
gesamte Veranstaltung ist bisher ein Riesenerfolg in unseren Augen.”

Dana Peters, PIEL Die Technische GroBhandlung GmbH:

Wir haben unsrichtig gefreut, dass es auch dieses Jahr wieder ein
Kuppeltreffen gibt. Das ist eine sehr gute Gelegenheit, ganz viele bekannte und
potenzielle neue Partner zeitgleich zu treffen. Eine super Geschichte! So
intensiv netzwerken zu kénnen, ist ein absolutes Highlight, denn nur dadurch
entstehen Geschafte. Von daher ist es genau die richtige Plattform, auch diese
kurzen Gesprachssequenzen reichen vollkommen, um dann im Nachgangin
tiefere Themen zu gehen.”

Alexander Kratz, Wiha Werkzeuge GmbH:

Wir hatten gestern einen wundervollen Abend, der perfekt organisiert war, mit
einer schonen Atmosphare. Ein toller Auftakt! Und nach den Gesprachen heute
ist fir uns ein klarer Mehrwert erkennbar, weil wir uns viel mit
Fachhandelspartnern unterhalten, mit denen wir bisher noch nicht aktiv
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arbeiten, und dementsprechend entstehen groBartige neue Kontakte. Und
diese ganzen personlichen Kontakte helfen uns sehr weiter, dannin eine
Geschaftsbeziehung einzutauchen!”

Ralf Pixberg, WVG Werkzeug-Vertrieb GmbH:

Jch bin sehr zufrieden! Ich bin zum ersten Mal beim Kuppeltreffen und hatte
nicht gedacht, dass man in so kurzer Zeit mit so vielen Kontakten so viel guten
Input bekommen kann. Das ist wirklich toll! Wir profitieren sehr davon, uns hier
mit Lieferanten auszutauschen, mit denen man im Tagesgeschaft nicht so viel
zu tun hat. Wir treffen bei NORDWEST auf jede Menge bekannte Partner, mit
denen wir immer im Austausch sind, und mit den bisher unbekannten sind wir
es jetzt auch!”

Bjorn Hauer, CONTAINEX Container-Handelsgesellschaft m.b.H.:

.Wir freuen uns sehr, dieses Jahr beim NORDWEST-Kuppeltreffen vertreten zu
sein. Das ist eine sehr, sehr angenehme Stimmung hier, wo man sich auf
professioneller Ebene sehr gut miteinander austauschen kann. Ich finde das
Speed-Dating-Verfahren richtig gut, weil man in kurzer Zeit moéglichst viele
Kontakte kntpfen kann und die erste Basis flir weitere Geschaftsbeziehungen
legen kann. Extrem spannend!”

Claus Hedemann, Claus Hedemann GmbH & Co. KG:

+Wir sind sehr zufrieden. Ich bin das zweite Mal hier und wir haben heute
unfassbar viele Gesprache. Wir waren insgesamt mit 5 Personen hier, die
Termine wahrgenommen haben. Ich finde die Atmosphare sehr schon fur die
Gesprache, ich finde auch den 15-Minuten-Takt hierfir sehr geeignet. Man kann
da das Wesentliche besprechen. Wirklich vorteilhaft ist fir mich, dass die
Abendveranstaltung vor dem eigentlichen Kuppeltreffen ist, weil so alles, was
man Ublicherweise am Rande diskutiert, bereits besprochen ist, und bei den
Gesprachen heute reden wir dann Uber Fakten, das ist sehr angenehm.”

Exklusivlieferanten waren am ersten Tag des Kuppeltreffens fir den Bereich
Handwerk & Industrie 3M Deutschland GmbH, AK Industry GmbH, ASATEX AG,
ATG Hand Care (Pvt.) Ltd., Blaklader Deutschland GmbH, Caramba GmbH,
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ContiTech Schlauch GmbH, Conzelmann SchweiBhandelsgesellschaft mbH,
Ejendals GmbH, FHB original GmbH & Co. KG, Kemper GmbH, Norres
Schlauchtechnik GmbH, Ocean Textile Group A/S, Riegler & Co. KG, SAMOA
GmbH und TRICOFLEX SAS Zone Industrielle.

Am zweiten Tag der sehr gut besuchten Veranstaltung standen die
Exklusivlieferanten August Riggeberg GmbH & Co. KG, Durable - Hunke &
Jochheim GmbH & Co KG, fetra - Fechtel Transportgerate GmbH, Gebr. Schulte
GmbH & Co. KG, GEDORE Werkzeugfabrik GmbH & Co. KG, GESIPA, KEMMLER
Prazisionswerkzeuge GmbH, MAKITA Werkzeug GmbH, Meta-Regalbau GmbH &
Co. KG, Robert Bosch Power Tools GmbH, Rothenberger Werkzeuge GmbH,
Ruko GmbH, VOLKEL GmbH, Wera Werkzeuge GmbH, Wiha Werkzeuge GmbH
und Zarges GmbH fir Gesprache zur Verfligung.

Als Exklusivlieferanten flr den Bereich Bau waren CONTAINEX Container-
Handelsgesellschaft m.b.H., Robert Bosch Power Tools GmbH und ZND vor Ort.

Uber die NORDWEST Handel AG:

Die NORDWEST Handel AG mit Sitz in Dortmund gehort seit 1919 zu den
leistungsstarksten Verbundunternehmen des Produktionsverbindungshandels
(PVH) mit einem Geschéaftsvolumen in Héhe von 4.801 Mio. Euro gesamt per
2023. Die Kernaufgaben des Verbandes zur Unterstitzung der rund 1.255
Fachhandelspartner aus den Bereichen Stahl, Bau-Handwerk-Industrie und
Sanitar- und Heizungstechnik (Haustechnik) liegen in der Blindelung der
Einkaufsvolumina, der Zentralregulierung, einem starken Zentrallager sowie in
umfangreichen Dienstleistungen. NORDWEST ist auch in Europa, insbesondere
in den Schwerpunktldndern Osterreich, Schweiz, Frankreich, Polen sowie
Benelux aktiv.
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