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GESPRACHE IM XL-FORMAT
AUF DEM RHEIN ZUR TUBE
UND WIRE 2022

Stahlverbund Phoenix

Dortmund, 25.07.2022 - Zwei der wichtigsten Messen der Stahlbranche, die
Tube in Diisseldorf und die zeitgleich stattfindende Wire vom 20. bis 24. Juni
2022, lieBen sich die Handels- und Lieferantenpartner des Stahlverbunds
Phoenix nicht entgehen. Im Rahmen dieser beiden Branchen-Highlights in der
Rheinmetropole initiierte der Stahlverbund ein gemeinsames Treffen am
dritten Messeabend.

Rund 100 Gaste aus den Kreisen von Handel und Industrie kamen zusammen an
Bord von ,Fischers Kahn”am Disseldorfer Rheinufer, um die erlebten
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Branchentrends gemeinsam Revue passieren zu lassen und sich auch nach der
langen Corona-Pause live wiederzusehen. Schnell wurde dabei deutlich, dass
die Maxime ,Wir leben Vertrauen und Partnerschaft im Stahlverbund” der
beiden Nordwest-Geschaftsbereichsleiter Stahl, Claudio Kemper und
Christopher Rather, keine leeren Worthulsen sind. Handels- und
Lieferantenpartner fanden sich an dem Abend schnell in kleinen und gréBeren
Gruppen zusammen, diskutierten ihre Messe-Eindricke und sprachen Uber die
aktuellen Herausforderungen, wie zum Beispiel die Energiekrise oder
Lieferschwierigkeiten in Folge von fehlendem Frachtraum. ,Es bestatigt uns
immer wieder in unserer Arbeit, dass wir in der Gruppe die Starke haben, mit
den verschiedenen Herausforderungen umzugehen und gemeinsam Lésungen
zu finden und uns zu behaupten”, so die beiden Geschaftsbereichsleiter.

Impressionen der Handels- und Lieferantenpartner

LAuf der Messe lieB sich spuren, dass der Stahlmarkt an einem Scheideweg
steht. Die Herausforderungen, die der Krieg und die Pandemie mit sich bringen,
haben uns allesamt in eine Situation katapultiert, die wir nicht kennen und die
viele Fragen mit sich bringt. Was passiert zum Beispiel, wenn die Energie knapp
wird? Sind wir als Branche dann systemrelevant? Nordwest ist flr uns an dieser
Stelle ein verlasslicher Mittler, um solche Themen gemeinsam zu diskutieren
und auch den geeigneten Rahmen dafur zu bekommen. Denn trotz aller digitaler
Moglichkeiten, die wir insbesondere in der Pandemie-Hochphase genutzt
haben, sind Events wie das am heutigen Abend eine gute Maglichkeit fir den
vertrauensvollen Austausch.” Pierre Schllper, Geschaftsflhrer Kerschgens
Werkstoffe & Mehr GmbH

~Wir waren mit unserem Unternehmen erstmalig mit einem Stand auf der Messe
vertreten, als Basis fiir unsere geplante wirtschaftliche Expansion in den
kommenden Jahren. Und ja, neben all den geschdftlichen Themen, lieBen sich
auch die weltpolitischen Fragen nicht ausblenden - denn die aktuelle Situation
hat von uns so noch niemand erlebt. Ich personlich erwarte, dass die Industrie
in absehbarer Zeit beziiglich ihres Gasverbrauchs seitens der Politik
sanktioniert wird. Das Wie bleibt abzuwarten. Aber wir werden dennoch weiter
zu unseren Partnern stehen und mit ihnen gemeinsam Lésungen finden. Mit
Nordwest arbeiten wir bereits seit einigen Jahrzehnten zusammen und
kommen immer wieder zu den angebotenen Veranstaltungen. Denn hier werden
Kommunikation und Austausch auf Augenhdhe gelebt und das bringt uns alle
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gemeinsam nach vorne.”
Ralf Schilling, Managing Director Feralpi Stahl

~Wozu es sonst Wochen bedarf, ndmlich unterschiedliche Meinungen und
Stimmungen einzufangen, konnten wir anlésslich der Messe und der
Netzwerkveranstaltung in sehr kurzer Zeit erreichen. Das so gesammelte und
umfangreiche Stimmungsbild ist derzeit sehr gemischt und geprdgt von
Themen wie einer hohen Auftragslage, Warenknappheit und Inflation. Gerade in
der heutigen Zeit ist es sehr wichtig, dann die Enden passend
zusammenzubringen - und das haben die Verantwortlichen des Stahlverbunds
Phoenix wieder einmal geschafft. Der Aufbau von Beziehungen zwischen
Handels- und uns Lieferantenpartnern und das Verteilen von Wissen steht sehr
im Fokus - und nutzt unserer Gemeinschaft.”

Klaus Rieger, Sales Director, AFV Beltrame Group

Uber die NORDWEST Handel AG:

Die NORDWEST Handel AG mit Sitz in Dortmund gehort seit 1919 zu den
leistungsstarksten Verbundunternehmen des Produktionsverbindungshandels
(PVH) mit einem Geschéaftsvolumen in Hohe von 4.801 Mio. Euro gesamt per
2023. Die Kernaufgaben des Verbandes zur Unterstitzung der rund 1.255
Fachhandelspartner aus den Bereichen Stahl, Bau-Handwerk-Industrie und
Sanitar- und Heizungstechnik (Haustechnik) liegen in der Bliindelung der
Einkaufsvolumina, der Zentralregulierung, einem starken Zentrallager sowie in
umfangreichen Dienstleistungen. NORDWEST ist auch in Europa, insbesondere
in den Schwerpunktldndern Osterreich, Schweiz, Frankreich, Polen sowie
Benelux aktiv.
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